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ВВЕДЕНИЕ

Социальный вектор развития страны, выдвинутый в трансформируемой России в качестве приоритетного и предполагающий формирование социальной государственности, социальной рыночной экономики и эффективного использования ресурсов человеческого капитала, определяет первостепенность формирования сектора малого предпринимательства. Являясь не только основным структурообразующим фактором рыночной экономики, важной движущей силой ее развития, но и социально значимым элементом общества, обеспечивающим оперативное использование высвобождаемых и неиспользуемых трудовых ресурсов, активизирующим инициативную деятельность населения, малое предпринимательство положительно воздействует на все социально-экономические процессы в развитых странах.
С момента начала трансформации российский малый бизнес стал важнейшим стабилизирующим фактором экономики. Активно развиваясь в стесненных, обструкционных условиях, сектор малых субъектов хозяйствования сглаживал назревавшие социальные конфликты, задействуя высвобождаемых работников в реструктурируемой экономике; способствовал формированию конкурентной среды. Тем не менее, неблагоприятные условия  для развития малого предпринимательства – непостоянство законодательства, неразвитость инструментария государственной политики регулирования развития малого предпринимательства, чрезмерное налоговое бремя, общая бюрократизация экономики и общества –  стали стержневой причиной крайне низкой динамики роста данного сектора. На современном этапе развития малое предпринимательство, отраслевая конституция которого не отвечает современным тенденциям мирового хозяйства и приоритетам российской экономики, пока не проявило потенциал системного воздействия на структурные подвижки в экономике страны,  не смогло достичь уровня стран с развитой рыночной экономикой по вкладу в производство общественных благ, созданию рабочих мест. Острота вопроса неэффективности существующей государственной поддержки представляется несомненной в определении дальнейшей перспективы устойчивого развития малого бизнеса в свете возможности вступления России в ВТО.

Проблема сущности предпринимательства, как экономического феномена, нашла свое отражение  в работах А. Смита, Ж.-Б. Сэя, Р. Кантильона, А. Маршалла, М. Вебера, Й. Шумпетера, Ф. Хайека, Ф. Найта, М. Фридмена, Л. Эрхарда, К. Макконелла и др.

Анализу сущности и экономического содержания, организационно-правовых форм, этапов эволюции в современной России, а также социально-экономической значимости сектора малого предпринимательства посвящены работы О. Акимова, А. Блинова, А. Виленского, В. Генералова, Л. Колесниковой, М. Лычагина, Т. Обыденновой, Д. Одретч, В. Рубе, Ю. Савченко, Д. Стори, А. Чепуренко.

Макроэкономические факторы развития малых предприятий в современной России, формирование инструментария государственного регулирования субъектов малого бизнеса, а также опыт адаптации научных и технологических парков, бизнес-инкубаторов глубоко исследуют О. Айгистова, Д. Аткинс, Т. Афанасьева, В. Буев, Е. Бухвальд, В. Горбунов, М. Еваленко, Н. Злобин, В. Игнатов, Т. Игнатова, В. Каганов, Е. Литвак, Т. Ломоносова, Э. Маркварт, С. Мигин, И. Мишурова, Е. Омельченко, А. Орлов, А. Шамрай, Ф. Шамхалов, Г. Шепеленко, О. Шестоперов, А. Шеховцов и др.

Однако, несмотря на широкий круг ученых и практиков, изучающих различные аспекты  малого предпринимательства,  обращает на себя внимание необходимость модернизации исследования проблем определения критериев российских малых предприятий и их роли в разработке целенаправленной эффективной государственной политики поддержки, существует дефицит исследований, посвященных анализу формирования института собственности и его защиты в сфере малого предпринимательства.

Цель учебной практики состоит в разработке теоретических предпосылок, методологических положений и практических рекомендаций по формированию эффективного инструментария государственного регулирования развития малых предприятий.

Реализация цели исследования потребовала решения следующих задач:

- доказательство влияния обоснованного выбора критериев дифференциации субъектов предпринимательства на формирование эффективной государственной политики поддержки малого предпринимательства;

- аргументация социально-экономической роли малого предпринимательства в реализации экономической политики;

- проведение анализа эволюции сектора малого предпринимательства в посткризисный период и определение его состояния и перспектив на современном этапе развития;

- выявление детерминирующих факторов принятия решений по  развитию малого предпринимательства на различных уровнях управления;

- обоснование необходимости государственного вмешательства в процесс функционирования малого предпринимательства в условиях рыночного хозяйства и определение направлений основных форм, методов и инструментов такого воздействия, в т.ч. нормативно-правового регулирования, финансово-кредитных и налоговых инструментов;

- доказательство роли бизнес-инкубатора как катализатора экономического развития региона, способствующего развитию малых предприятий;

- формулирование методологических основ и рекомендаций по формированию программы целенаправленного развития сети бизнес-инкубаторов  на территории региона.
Объектом исследования являются субъекты малого предпринимательства, их структура и динамика  в период трансформации экономики и макроэкономические факторы, определяющие их развитие на современном этапе развития экономики.

Предметом  исследования выступают теоретические и методологические основы и инструментарий регулирования и поддержки малого предпринимательства.

Теоретико-методологической основой исследования послужили теоретические положения и концепции, представленные в классических и современных работах зарубежных и российских экономистов и социологов в области развития малого предпринимательства: неоклассическая теория поведения фирмы, теория малого размера, институциональная теория фирмы и прав собственности. В процессе исследования были использованы методы системного и структурно-функционального анализа, сравнительный метод, методы статистических группировок, прогнозных оценок и т.д.

Информационно-эмпирической базой исследования послужили законы Российской Федерации, постановления Правительства РФ и другие нормативно-правовые акты, регламентирующие предпринимательскую деятельность на различных управленческих уровнях, статистические данные Госкомстата РФ, аналитические материалы, материалы международных и отечественных конференций по проблемам государственного регулирования малого предпринимательства, данные периодической печати и Интернет.
В связи с этим приобретают актуальность и особую значимость исследования в области разработки экономических решений, связанных с совершенствованием государственного регулирования развития малого предпринимательства на макро- и на региональном уровнях.
1. АНАЛИЗ И ОЦЕНКА КОМПАНИИ (НА ПРИМЕРЕ ЮРИДИЧЕСКОЙ КОМПАНИИ «ЭКСПЕРТ»)
1.1. Характеристика компании
Юридическая компания «Эксперт»  специализируется на оказании широкого спектра юридических услуг, необходимых как начинающему бизнесмену, так и компаниям давно находящимся на рынке. Основная цель работы компании – квалифицированная правовая поддержка предприятий  различных организационно-правовых форм с момента их образования и на всем пути деятельности. 

 За несколько лет своего существования компания накопила огромный опыт в области оказания юридических и бухгалтерских услуг и научилась решать даже самые сложные проблемы наших клиентов. Сотрудники компании – опытные высококвалифицированные специалисты, постоянно совершенствующие свою квалификацию, что позволяет нам быстро реагировать на различные изменения в законодательстве. Благодаря тактичному, индивидуальному подходу к  каждому клиенту, нашим сотрудникам удается добиваться максимальных результатов в кратчайшие сроки. 
Компания заинтересована в длительном, плодотворном и взаимовыгодном сотрудничестве с каждым нашим клиентом. Основные приоритеты компании:
1. Профессиональный опыт специалистов компании и четко отработанные схемы взаимодействия с различными государственными органами позволяют заметно сэкономить время и существенно снизить затраты. 

2. Безукоризненная подготовка документации заказчика гарантирует, что заявка будет рассмотрена в срок. 

3. Компания оказывает помощь в повышении квалификации сотрудников клиента. 

4. Индивидуальный подход к каждому клиенту. 

Одной из услуг компании является регистрация предприятий – это первый ответственный шаг на пути к собственному бизнесу. Однако первый – не значит самый легкий.  Регистрация юридических лиц обычно проходит несколько этапов, которые включают в себя: 

·   определение местонахождение предприятия; 

·   подготовку учредительных документов фирмы в соответствии с Федеральным законом; 

·   регистрацию в государственных органах,

·   изготовление печати;

·   открытие расчетного счета в банке;

·   постановку фирмы на учет в Пенсионный фонд, Фонд Медицинского страхования, в Фонд Социального страхования. 

При этом следует принять во внимание, что  регистрация предприятий различных организационно-правовых форм имеет свои особенности. 

 Юридическими лицами могут быть организации, преследующие извлечение прибыли в качестве основной цели своей деятельности (коммерческие организации) либо не имеющие извлечение прибыли в качестве такой цели и не распределяющие полученную прибыль между участниками (некоммерческие организации). Юридическая компания «ЭКСПЕРТ»  оказывает весь комплекс услуг по регистрации коммерческих и некоммерческих организаций, а также индивидуальных предпринимателей. 

 Специалисты компании помогут пройти весь процесс регистрации фирмы, а также получить соответствующую Вашему виду деятельности лицензию.  Если нет времени на прохождение процедуры регистрации предприятия, мы можем предложить приобрести готовую фирму, главное преимущество которой – это возможность начать работу немедленно! 

В процессе хозяйственной деятельности организации зачастую возникает необходимость внести изменения в учредительные документы юридического лица, связанные с:

· Сменой участников; 

· Размером уставного капитала; 

· Организационно-правовой формы; 

· Адресом местонахождения; 

· Наименования; 

· Видов деятельности; 

· Иных положений учредительных документов 

 В соответствии с требованием ФЗ № 129-ФЗ «О государственной регистрации юридических лиц и индивидуальных предпринимателей» юридическое лицо обязано сообщить об этих изменениях в регистрирующий орган по месту своего нахождения в течение трех дней с момента принятия решения об изменениях в сведениях. Невыполнение данного требования Федерального Закона в трехдневный срок влечет наложение административного штрафа в размере 50 МРОТ (5 000 рублей) в соответствии с п.3 ст.14.25 Кодекса Российской федерации об административных правонарушениях.  Регистрации изменений в регистрирующем органе подлежат и изменения, связанные со сменой лица, имеющего право действовать без доверенности от имени юридического лица (как правило, это Генеральный директор Общества). В услугу регистрации изменений включено:

·    Подготовка необходимого комплекта документов для регистрации изменений в МИФНС № 46 по г. Москве; 

·   Получение свидетельства о государственной регистрации изменений вносимых в учредительные документы юридического лица и несвязанных с внесением изменений в учредительные документы; 

·   Получение информационного письма о присвоении кодов ОКВЭД; 

·   Изготовление печати (при необходимости); 

·   Уведомление внебюджетных фондов (ПФР, ФСС, ФОМС) об изменениях.

Необходимые документы для регистрации изменений:
· Копии учредительных документов фирмы (Устав, Учредительный договор) 

· Копия свидетельства о регистрации (Свидетельство о внесении в ЕГРЮЛ, постановке на налоговый учет (ИНН) 

·  Копии свидетельств и извещений о постановке на учёт во внебюджетные фонды 

· Сведения о руководителе и Главном бухгалтере организации (Приказы о назначении, ИНН, почтовые индексы домашних адресов и ксерокопии паспортов) 

·  Информация об изменениях, вносимых в учредительные документы 

·  Дополнительная информация, зависящая от состава вносимых изменений (данные на новых участников, документы на новый адрес места нахождения и т.д.).
 Стоимость услуг  компании приведена ниже. 

                          услуги                                                             стоимость
                                                                           (руб.)
 Регистрация (ООО, ЗАО, ОАО)                                                    8 500

Регистрация ИП                                                                              4 000

Готовые фирмы

-с расчетным счетом                                                                     21 000

-без расчетного счета                                                                    17 000

Ликвидация

-смена учредителя и директора                                                   15 000

-реорганизация                                                                              25 000

Лицензии

-строительные

-алкогольные

-медицинские

Бухгалтерское сопровождение                                   от 4 000 /руб.кварт.

Авторское право

Арбитраж

*юридический анализ документов, альтернативное урегулирование споров в экономической сфере, абонентское юридическое обслуживание, участие в переговорах на стороне клиента, ведение дел в Арбитражных судах I, II, III инстанции, представительство в Высшем Арбитражном Суде РФ

Корпоративное право

*сопровождение сделок с ценными бумагами, организация и проведение сделок по слиянию и поглощению, защита прав акционеров, планирование преемственности бизнеса, защита от недружественного поглощения, скупка земельных долей и помощь в решении различных конфликтных ситуаций, сопровождающих данную область права.
 В соответствии с Федеральным законом от 5 марта 1999 г. N 46-ФЗ "О защите прав и законных интересов инвесторов на рынке ценных бумаг" запрещается совершение владельцем ценных бумаг любых сделок с принадлежащими ему ценными бумагами до их полной оплаты и регистрации отчета об итогах их выпуска.

А в соответствии с распоряжением Федеральной комиссии по рынку ценных бумаг от 1 апреля 2003 г. N 03-606/р "О государственной регистрации Федеральной комиссией по рынку ценных бумаг и ее региональными отделениями выпусков эмиссионных ценных бумаг" на территории Российской Федерации государственная регистрация выпусков эмиссионных ценных бумаг, за исключением выпусков эмиссионных ценных бумаг, государственная регистрация которых федеральными законами отнесена к компетенции иных регистрирующих органов, осуществляется Федеральной комиссией по рынку ценных бумаг (ФКЦБ России) и ее региональными отделениями (региональные отделения ФКЦБ России), переименованной в связи с реорганизацией органов государственной власти в Федеральную службу по финансовому рынку (ФСФР России).

При регистрации акционерного общества, независимо от того, является ли оно закрытым или открытым обществом, в обязательном порядке требуется регистрация акций, независимо от того, в документарной или бездокументарной форме они размещаются. 

Увеличение либо уменьшение уставного капитала акционерного общества также нельзя регистрировать в Инспекции федеральной налоговой службы по налогам и сборам без предварительного обращения в ФСФР России.
В соответствии с Налоговым кодексом РФ каждое лицо должно уплачивать законно установленные налоги и сборы. Законодательство о налогах и сборах основывается на признании всеобщности и равенства налогообложения. В соответствии с Федеральным законом от 21 ноября 1996 г. N 129-ФЗ "О бухгалтерском учете" бухгалтерский учет представляет собой упорядоченную систему сбора, регистрации и обобщения информации в денежном выражении об имуществе, обязательствах организаций и их движении путем сплошного, непрерывного и документального учета всех хозяйственных операций.

Основными задачами бухгалтерского учета являются:

· формирование полной и достоверной информации о деятельности организации и ее имущественном положении, необходимой внутренним пользователям бухгалтерской отчетности - руководителям, учредителям, участникам и собственникам имущества организации, а также внешним - инвесторам, кредиторам и другим пользователям бухгалтерской отчетности; 

· обеспечение информацией, необходимой внутренним и внешним пользователям бухгалтерской отчетности для контроля за соблюдением законодательства Российской Федерации при осуществлении организацией хозяйственных операций и их целесообразностью, наличием и движением имущества и обязательств, использованием материальных, трудовых и финансовых ресурсов в соответствии с утвержденными нормами, нормативами и сметами. 

Ответственность за организацию бухгалтерского учета в организациях, соблюдение законодательства при выполнении хозяйственных операций несут руководители организаций.

Руководители организаций могут в зависимости от объема учетной работы:

· учредить бухгалтерскую службу как структурное подразделение, возглавляемое главным бухгалтером; 

· ввести в штат должность бухгалтера; 

· передать на договорных началах ведение бухгалтерского учета централизованной бухгалтерии, специализированной организации или бухгалтеру-специалисту; 

· вести бухгалтерский учет лично. 

Руководитель выбирает вариант «ввести в штат должность бухгалтера», а также можем составлять отчетность, но подписывать её будет руководитель (в случае варианта «вести бухгалтерский учет лично»).

Также специалистами компании могу быть осуществлены такие виды услуг, как:

· Разработка учетной политики, включая рабочий план счетов бухгалтерского учета, форм первичных учетных документов, порядка проведения инвентаризаций, методов оценки объектов учета. 

· Подготовка должностных инструкций, штатного расписания 

· Разработка трудовых договоров 

· Восстановление бухгалтерского учета 

· Консультации по отражению в бухгалтерском учете хозяйственных операций с различными объектами учета: основными средствами, ценными бумагами, займами и др. 

· Консультации по правильному формированию бухгалтерской и налоговой отчетности 

В стоимость услуг по бухгалтерскому обслуживанию входит:

Ведение бухгалтерского и налогового учета организаций и индивидуальных предпринимателей 

Составление бухгалтерской отчетности и налоговых деклараций 

Расчёты заработной платы, единого социального налога, налога на доходы физических лиц и отчислений в фонд социального страхования 

Представление бухгалтерской и налоговой отчетности в налоговые органы, в органы статистики, Пенсионный фонд и Фонд социального страхования. 
1.2. Анализ и оценка деятельности компании

Одним из важнейших критериев финансового состояния предприятия является его платежеспособность
. Доля основных средств в имуществе показывает мобильность активов, в анализируемом периоде структура внеоборотных активов оставалась достаточно стабильной, так как предприятие не использовало прочие внеоборотные активы в своей финансово-хозяйственной деятельности.

На рис. 1.1. представлены  основные показатели Юридической компании «Эксперт» в анализируемом периоде.
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Рис. 1.1. Показатели деятельности Юридической компании «Эксперт», тыс. руб.

Рост имущества предприятия является положительным фактом, однако он обеспечивался преимущественно за счет наращивания финансовых обязательств. Основную часть в структуре имущества занимают оборотные активы, и опережение темпов их роста над внеоборотными активами свидетельствует о расширении производственной деятельности предприятия.

Оборотные активы стабильно росли, что произошло за счет увеличения следующих составляющих: запасов, дебиторской задолженности, краткосрочных финансовых вложений, денежных средств и прочих оборотных активов. Рост оборотных средств и ускорение их оборачиваемости свидетельствуют о расширении производства и выборе правильной хозяйственной стратегии.

Сумма долгосрочных и краткосрочных обязательств предприятия представляет собой его внешние обязательства. Для определения степени ликвидности баланса следует сопоставлять части актива баланса, реализуемые к определенному сроку, с частями пассива, которые к этому сроку должны быть оплачены. Если при сопоставлении видно, что этих сумм достаточно для погашения обязательств, то только тогда в этой части баланс считается ликвидным, а предприятие платежеспособным, и наоборот.

В качестве меры ликвидности и инвестиционной привлекательности выступает рабочий капитал, который представляет собой превышение текущих активов над текущими обязательствами. Ввиду большой значимости ликвидности для различных контрагентов предприятия, включая инвесторов, тщательно изучим состав текущих активов и текущих обязательств (табл. 1.2). Из таблицы видно, что за анализируемый период рабочий капитал предприятия снизился, и в 2005-2006 году предприятие вообще не имело рабочего капитала, при этом важно, что абсолютная величина рабочего капитала имеет значение только в сравнении с другими показателями, такими как общая сумма производственных запасов.
Таблица 1.2. Показатели для оценки состава текущих активов и обязательств 

(тыс. руб.)

	Показатели 
	2004
	2005
	2006
	Темп роста, %

	Текущие активы (оборотные)
	137 231
	179 700
	211 888
	154,40

	Денежные средства
	33
	125
	58
	175,76

	Краткосрочная дебиторская задолженность
	50 620
	59 388
	85 759
	169,42

	Запасы 
	78 616
	107 944
	118 390
	150,59

	Текущие пассивы 
	127 829
	261 286
	300 160
	234,81

	Краткосрочные ссуды
	34 308
	119 937
	188 355
	549,01

	Кредиторская задолженность
	93 521
	141 104
	111 399
	119,12

	Рабочий капитал
	9 402
	-81 586
	-88 272
	-938,86


Запасы выросли с 78 616 тыс.  руб.  в 2004 году до 118 390 тыс. руб. в 2006 году, или в 1,5 раз. Достаточность рабочего капитала можно оценить только в сравнении с нормальными значениями, таким образом, финансовое положение близко к кризисному. Наибольшее применение в качестве показателя ликвидности получил коэффициент текущей ликвидности, который определяется как отношение текущих активов к текущим пассивам.

Коэффициент текущей ликвидности характеризует степень, в которой текущие активы перекрывают текущие обязательства, т.е. размер гарантии, обеспечиваемой оборотными активами. Чем больше значение коэффициента, тем больше уверенность в оплате обязательств. Снижение на предприятии коэффициента с 14,60 в 2004 году до -2,40 в 2006 году показывает границу безопасности для возможного снижения рыночной стоимости активов и понижение уверенности в оплате обязательств.

К недостаткам коэффициента текущей ликвидности относятся следующие:

· рассчитывается на определенную дату, т.е. имеет статический характер;

· характеризует наличие оборотных активов, а не их качество с точки зрения ликвидности.

Перечисленные недостатки коэффициента текущей ликвидности необходимо учитывать при детализированном анализе динамики данного показателя. Следующим показателем ликвидности является коэффициент срочной ликвидности, или коэффициент покрытия. При его расчете используются наиболее ликвидные активы. При этом предполагается, что дебиторская задолженность имеет более высокую ликвидность, чем запасы и прочие активы. В таблице 1.3 приведены данные расчета коэффициента срочной ликвидности по предприятию.

Таблица 1.3. Данные для расчета коэффициента срочной ликвидности п

(тыс. руб.)

	Показатели 
	2004
	2005
	2006
	Темп роста, %

	Денежные средства
	33
	125
	58
	175,76

	Краткосрочная дебиторская задолженность
	50 620
	59 388
	85 759
	169,42

	Краткосрочные обязательства
	127 829
	261 286
	300 160
	234,81

	Резервы предстоящих расходов
	0
	245
	406
	165,71


При расчете коэффициента срочной ликвидности с краткосрочной задолженностью сопоставляются денежные средства, краткосрочные финансовые вложения и дебиторская задолженность. 

Нормативное значение данного коэффициента – 1. За отчетный период значение данного коэффициент значительно отклоняется от нормы, что говорит о снижении ликвидности активов предприятия и не способно рассчитаться с кредиторами. Наиболее мобильной частью оборотных средств являются денежные средства и краткосрочные финансовые вложения, поскольку они могут быть быстро превращены в наличные деньги. Оборотные средства в форме денег готовы к немедленному платежу. 

Рассмотренные выше коэффициенты ликвидности позволяют оценить способность предприятия превратить активы в наличность без потерь для оплаты текущих обязательства. Сопоставление активов с обязательствами означает намерения кредиторов рассмотреть перспективу ликвидации предприятия для возмещения задолженности, а для инвесторов – намерения оценить степень риска вложения ах капитала в данное предприятие. Все коэффициенты ликвидности для комплексного анализа их динамики за период можно объединить в одну табл. 1.4.

Таблица 1.4. Анализ динамики коэффициентов ликвидности 

	Показатели 
	2004
	2005
	2006
	Отклонение (+,-)

	Коэффициент текущей ликвидности
	1,13
	1,17
	0,93
	-0,2

	Коэффициент срочной ликвидности
	0,49
	0,59
	0,29
	-0,20

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,01
	0,009
	0,015
	0,005

	Норма денежных резервов
	0,009
	0,007
	0,016
	0,007


По данным таблицы можно сделать вывод, что в целом ликвидность за анализируемый период у предприятия снизилась, что влияет на инвестиционную привлекательность.  В ходе анализа изучаются текущая и перспективная платежеспособность. О неплатежеспособности предприятия косвенным образом могут свидетельствовать:

· отсутствие денежных средств на счетах и в кассе;

· наличие просроченной задолженности по кредитам и займам;

· наличие задолженности финансовым органам;

· нарушение сроков выплаты заработной платы и другие причины.

Делая такой вывод, следует иметь в виду, что часть оборотных активов считается труднореализуемой с точки зрения платежеспособности. К таким активам можно отнести:

· неликвидные материалы;

· неликвидную готовую продукцию;

· несостоятельность дебиторов.

Следовательно, в ходе дополнительного анализа по регистрам бухгалтерского учета и первичным документам необходимо получить информацию о размере труднореализуемых активов и на их сумму скорректировать платежеспособность предприятия. Коэффициент определяется как отношение суммы средств на расчетном счете к разнице между кредиторской и дебиторской задолженностью (табл. 1.5).
Таблица  1.5. Показатели расчета коэффициента текущей платежной готовности 

	Показатели 
	2004
	2005
	2006
	Отклонение (+,-)

	Расчетный счет
	26
	100
	46
	20

	Кредиторская задолженность
	93 521
	141 104
	111 399
	17 878

	Дебиторская задолженность
	50 620
	59 388
	85 759
	35 139

	Коэффициент текущей платежной готовности
	1,0005
	1,0017
	1,0005
	0,00002


Как видно из таблицы, дебиторская задолженность ниже кредиторской, что означает, что предприятие не может покрыть кредиторскую задолженность дебиторской, но и не имеет свободные денежные средства. 

Нормативное значение коэффициента текущей платежеспособности равно 1. Следовательно, в 2006 году видна положительная тенденция роста указанного коэффициента на 50 % нормы. Для оценки текущей платежеспособности используется также коэффициент текущей платежной готовности, который показывает возможность своевременного погашения кредиторской задолженности. При этом необходимо исходить из того, что кредиторскую задолженность в первую очередь должна покрыть дебиторская, а в недостающей части – денежные средства на расчетном счете и в кассе предприятия.

Текущая платежеспособность – это более узкое понятие, которое не может быть распространено на перспективу, поэтому наряду с текущей платежеспособностью изучается и перспективная платежеспособность. Для ее характеристики используется коэффициент чистой выручки, который характеризует долю свободных денежных средств в поступившей выручке. Эти свободные денежные средства предприятие может использовать для погашения внешних обязательств или инвестировать в основной капитал. 

Одним из показателей, дающим возможность оценить платежеспособность в течение длительного периода, является отношение выручки от реализации продукции (выручки-брутто) к средним текущим пассивам. При помощи этого показателя устраняется недостаток коэффициентов платежеспособности и ликвидности, связанный с их статичностью. Показатель соотношения выручки и текущих пассивов является динамичным показателем, но может быть рассчитан  только в ходе углубленного внутреннего финансового анализа… 
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ф. № 1 

		

		АКТИВ		Код строки		2003		2004		2005

		1		2		3		4		4

		I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Нематериальные активы		110		186		175		142

		Основные средства		120		89,185		84,292		77,301

		Незавершенное строительство		130		24		168		556

		Доходные вложения в материальные ценности		135		-		-		-

		Долгосрочные финансовые вложения		140		0		0		682

		Отложенные налоговые активы		145		7547		14,056		18,544

		Прочие внеоборотные активы		150		0		0		0

		ИТОГО по разделу I		190		96,942		98,691		97,225

		II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

		Запасы		210		78,616		107,944		118,390

		сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		11,740		14,895		25,616

		затраты в нещавершенном производстве		213		7,607		9,453		13,460

		готовая продукция и товары для перепродажи		214		57,381		83,192		78,870

		товары отгруженные		215		354		6		0

		расходы будущих периодов		216		1,534		398		444

		прочие запасы и затраты		217		-		-		-

		Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		220		7,557		12,243		7,681

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)		230		0		0		0

		покупатели и заказчики (62, 76, 82)		231		-		-		-

		прочие дебиторы		232		-		-		-

		Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)		240		50,620		59,388		85,759

		покупатели и заказчики (62, 76, 82)		241		24,103		15,630		41,870

		Краткосрочные финансовые вложения (56,58,82)		250		0		0		0

		Денежные средства		260		33		125		58

		Прочие оборотные активы		270		405		0		0

		ИТОГО по разделу II		290		137,231		179,700		211,888

		БАЛАНС (сумма строк 190 + 290):		300		234,173		278,391		309,113

		ПАССИВ		Код строки		На начало отчетного периода		На конец отчетного периода		На конец отчетного периода

		1		2		4

		III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

		Уставный капитал		410		59,000		59,000		59,000

		Собственные акции, выкупленные у акционеров		411		0		0		0

		Добавочный капитал		420		0		0		0

		Резервный капитал		430		0		0		0

		Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)		470		-34,276		-46,209		-68,195

		ИТОГО по разделу III		490		24,724		12,791		-9,195

		IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Займы и кредиты		510		59,980		0		0

		Отложенные налоговые обязательства		515		265		4,314		8,802

		Прочие долгосрочные обязательства		520		0		0		0

		ИТОГО по разделу IV		590		60,245		4,314		8,802

		V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

		Займы и кредиты		610		34,308		119,937		188,355

		Кредиторская задолженность		620		93,521		141,104		111,399

		поставщики и подрядчики		621		55,514		58,438		27,913

		задолженность перед персоналом организации		622		7,202		5,462		29,278

		задолженность перед государственными внебюджетными фондами		623		10,130		10,300		12,817

		задолженность по налогам и сборам		624		10,501		15,198		11,290

		прочие кредиторы		625		9,566		51,706		30,101

		Задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов		630		0		0		0

		Доходы будущих периодов		640		0		0		0

		Резервы предстоящих расходов		650		0		245		406

		Прочие краткосрочные обязательства		660		0		0		0

		ИТОГО по разделу V		690		127,829		261,286		300,160

		БАЛАНС (сумма строк 490 + 590 + 690):		700		212,798		278,391		299,767





ф. № 2 

		Наименование показателя		Код строки		За отчетный период		За аналогичный период предыдущего года

		1		2		3		4

		Доходы и расходы по обычным видам деятельности

		Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)		10		62,849,278		56,377,181

		Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		20		-53,737,902		-46,495,617

		Валовая прибыль		29		9,111,376		9,881,564

		Коммерческие расходы		30		-3,522,691		-3,404,826

		Управленческие расходы		40		-2,297,863		-2,162,703

		Прибыль (убыток) от продаж		50		3,290,822		4,314,035

		Операционные доходы и расходы

		Проценты к получению		60		241,053		69,915

		Проценты к уплате		70		-230,267		-81,651

		Доходы от участия в других организациях		80		206,807		131,204

		Прочие операционные доходы		90		1,155,132		1,195,619

		Прочие операционные расходы		100		-1,226,130		-1,622,199

		Внереализационные доходы		120		8,943,699		7,378,271

		Внереализационные расходы		130		-4,015,931		-3,119,430

		Черезвычайные доходы		131		1,458		1,073

		Черезвычайные расходы		132		-709		-354

		Прибыль (убыток) до налогообложения		140		8,365,934		8,266,483

		Отложенные налоговые активы		141		140,340		41,039

		Отложенные налоговые обязательства		142		-806,281		-

		Текущий налог на прибыль		150		-1,385,824		-1,933,678

		Иные налоговые платежи		151		-281,764		-43,701

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		6,032,405		6,330,143

		СПРАВОЧНО:

		Постоянные налоговые обязательства (активы)		200		601,516		181,759

		Базовая прибыль (убыток) на акцию		201		-		-

		Разводненная прибыль (убыток) на акцию		202		-		-

		Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		190		6,032,405		6,330,143





Оценка структуры баланса

		

				2004		2005		2006

		Внеоборотные активы		96,942		98,691		97,225

		Оборотные активы		137,231		179,700		211,888

		Капитал		24,724		12,791		-9,195

		Долгосрочные обязательства		60,245		4,314		8,802

		Краткосрочные обязательства		127,829		261,286		300,160





Оценка структуры баланса
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Оценка трудовых ресурсов
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показатели деятельности
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2004

2005

2006



показатели прибыли

		

				2003		2004		2005		Отклонение (+,-)

		Коэффициент занятости персонала в аппарате управления

		Показатель уровня квалификации работников





показатели прибыли
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Коэффициенты  финансового рычаг
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Комплексная оценка

		

		Показатель		Информационная база

		Объем выпущенной продукции (товаров, работ, услуг) - ТП		Данные аналитического учета (для производства по данным экономического отдела в оптовых ценах; для организаций, предоставляющих услуги и торговых организаций [1]=[2])

		Объем реализованной продукции без НДС и акцизов -РП		Ф.2: стр.010

		Себестоимость выпущенной продукции (товаров, работ, услуг)- СС тп		Данные аналитического учета (по счету 43 – для производства, для организаций, предоставляющих услуги и торговых организаций [3]=[4]

		Себестоимость – ССрп		Ф.2:(стр.020 + стр.030 +стр.040)

		Среднегодовая стоимость активов		Ф.1: {(стр.190 +стр. 290)на нач.г. + (стр.190 + стр.290)на кон.г.} / 2

		Среднегодовая стоимость ликвидных активов		Ф.1.: {(стр.215 + стр.240 + стр.250 + стр.260)на нач.г. + (стр.215 + стр. 240 + стр. 250 + стр. 260)на кон.г. }/ 2

		Среднегодовая стоимость текущих активов		Ф.1.:{(стр.290 – стр.216 – стр.230)на нач.г. + (стр.290 – стр.216 - стр.230) на кон.г.}/ 2

		Среднегодовая стоимость реальных активов		Ф.1.:{(стр.120 + стр.130 +стр.211 +стр.213)на нач.г. + (стр.120 + стр.130 + стр.211 + стр.213)на кон.г.}/ 2

		Среднегодовая стоимость   недвижимости (иммобилизованных средств)		Ф.1.:{(стр.190 + стр.230)на нач.г. + (стр.190+ стр.230)на кон.г.} / 2

		Среднегодовая стоимость материально-производственных запасов		Ф.1.:{(стр.210 – стр.215 – стр.216 + стр.220) на нач. г. + (стр.210-стр.215- стр.230) на кон.г.} / 2

		Среднегодовая стоимость основных производственных средств - ОПФ		Ф.1.: (стр.120 на нач.г. + стр.120 на кон.г.) / 2

		Среднегодовая стоимость оборотных средств - ОС		Ф.1.:{( стр.290 – стр.216 – стр.230) на нач.г. +(стр.290 – стр.216 – стр.230) на кон.г.} / 2

		Средняя величина краткосрочных финансовых вложений		Ф.1.: (стр.250 на нач.г. + стр.250 на кон.г.) / 2

		Средняя величина денежных средств		Ф.1: (стр.260 на нач.г. + стр. 260 на кон.г.) / 2

		Среднегодовая общая величина капитала		Ф.1:{(стр.300 – стр.244- стр.252) на нач.г. + (стр.300 – стр. 244 - стр.252)на кон.г.} / 2

		Среднегодовая стоимость собственного капитала - СК		Ф.1.:{(стр.490–стр.252–стр.244) на нач.г. + (стр.490 –стр.252-стр.244) на кон.г.} / 2

		Среднегодовая величина долгосрочных обязательств - ДО		Ф.1.: (стр.590 на нач.г. + стр.590 на кон.г. / 2

		Среднегодовая величина краткосрочных обязательств – КО		Ф.1.:{(стр.690–стр.630- стр.640 – стр.650 – стр.660)на нач.г. + (стр.690– стр.630- стр.640 – стр.650 – стр.660)на кон.г.} / 2

		Среднегодовая величина заемного капитала		ДО + КО

		Среднегодовая величина краткосрочной дебиторской задолженности		Ф.1.: (стр.240 на нач.г. + стр.240 на кон г.) / 2

		Среднегодовая величина краткосрочной кредиторской задолженности		Ф.1.:{(стр.611 +стр.620) на нач. г.+(стр.611 + стр.620)на кон.г.} / 2

		Прибыль (убыток) от реализации		Ф.2.:стр.050

		Прибыль (убыток) от прочей реализации		Аналитические данные по счету 91 «Прочие доходы и расходы»

		Операционные и внереализационные доходы		Ф.2.: стр.060 + стр.080 + стр. 090 + стр.120

		Операционные и внереализацион-ные расходы		Ф.2.: стр.070 + стр.100 + стр.130

		Прибыль (убыток) до налогооб-ложения		Ф.2.: стр.140

		Чистая прибыль		Ф.2.: стр.190





		

		Показатели		Отчетный период		Аналогичный период прошлого года		Отчетный пе­риод

								в % к предшест­вующему пе­риоду

		1		2		3		4

		1. Выручка (нетто) от реализации товаров, продукции, услуг

		2. Себестоимость продукции

		3. Валовой доход

		4. Расходы (коммерческие и управленческие)

		5. Прибыль (убыток) от реализации

		6. Сальдо операционных результатов

		7. Прибыль (убыток) от финансово-хозяйственной деятельности

		8. Сальдо внереализационных результатов

		9. Прибыль (убыток) отчетного периода

		10. Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия

		11. Нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода

		Показатели		Отчетный период		Аналогич­ный пе­риод прошлого года		Откло­нения (+,–)

		1. Прибыль (убыток) отчетного периода – всего в %

		в том числе:

		– прибыль (убыток) от реализации;

		– от финансовых операций;

		– от прочей реализации;

		– от финансово-хозяйственной деятельности

		– от внереализованных операций;

		– чистая прибыль;

		– нераспределенная прибыль.

		Показатели		Отчетный пе­риод		Аналогичный период про­шлого года		Отклонения

								(+,–)

		1. Чистая прибыль

		в том числе по направлению:

		– в резервный фонд;

		– в фонд накопления;

		– в фонд социальной сферы;

		– в фонд потребления;

		– на благотворительные и другие цели.
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		Наименование показателя		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06		Отклонение (+,-)

		Отношение долговых обязательств к уставному капиталу		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Отношение СОС к текущим активам		0.00		-0.17		0.00		0.00		0.00		0.00

		Отношение долгосрочных обязательств к основным средствам		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Отношение заемного капитала к собственному		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Отношение собственного капитала к активам		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00





		

		Показатели		2004		2005		4/1/06		6/1/06		9/1/06

		1. Выручка от продаж		0		9111376		0		0		0

		2. Прибыль от продаж		0		-1226130		0		0		0

		3. Ликвидные активы		0		0		0		0		0

		4. Собственный капитал		0		51706		0		0		0

		5. Краткосрочная задолженность		0		0		0		0		0

		6. Собственные оборотные средства		0		-46985		0		0		0

		7. Балансовые запасы		0		107944		0		0		0

		8. Отношение прибыли от продаж к собственному капиталу (%)		0.00		-2371.35		0.00		0.00		0.00

		9. Отношение ликвидных активов к краткосрочной задолженности		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		10. Отношение собственных оборотных средств к запасам		0		-0		0		0		0






